
基于尚勇义的《向神的询问》

让信心来取代你的恐惧

个人筹款的 
5个关键



如果你说过或者想过这样的话，这说明你并不是一个人。事实上，大多
数过着依靠别人奉献而生活的人都承认，他们曾经有过，甚至不止一次，
这样类似的感受。作为一个商人的儿子，在成长过程中我常被教导，要
靠自己的努力来赢得经济上的保障。但信耶稣后，我深感神呼召我做
全职服事，而那意味着我需要去找别人筹款。那时，我面对这样一个难
题：“是顺服神的呼召进入全职服事呢，还是说不去管它呢？因为筹款
对我来说是一个无法跨越的障碍。”

你或许猜到了，后来，我向神说了“好的”，向我自己的恐惧和父亲的期
望说了“不”。在清点了我所有的财物后，我发现我的钱只够支撑我怀孕
的妻子、三个小孩，还有我自己六个星期的时间。我被现实完全怔住了。
如果你对某件事非常坚定，同时也预备好自己完全信靠神，那么你就

一定可以找到办法完成它。因此，我们迫切的需要找到支持我们的团队。
而第一步，我必须先要战胜我自己的旧思想，我以前认为向别人筹款
就是变相的乞讨，而这样的事情只会发生在那些经费不够的基督徒工
人身上，对我而言，他们就是穷困潦倒的无业游民。但在查阅圣经后，我
发现筹款其实是一件很尊荣的事，是一个符合圣经的呼召，邀请他人参
与到扩张神国的大使命中来。

“我想要侍奉神，顺服祂在我生命中的带领，
但是我不想去筹款。”



向神的询问
我之前对于筹款有过许多的怀疑和恐惧，但在我停止像“勇义说”一样
去思考，开始像“神说”一样去思考后，那些怀疑和恐惧就都没有了。最
初和我分享这种思考方法的人是汤姆·斯蒂克尼，他是一个在肯尼亚
服事的宣教士，是他帮助我明白了筹款的真正意思，我们的工作只有一
个，那就是对这个呼召要有信心。至于能获得多少资金的支持，那就是
神的事了。

在每一个呼召里，都有三方代表：你、你的可能支持者和神。不要横向
的去思考这个呼召—从你到投资人—而要纵向的去思考，我们所有的
呼召和资源都归属于神。作为一个筹款的人，你的职责是向神寻求供应，
并且相信祂的带领，祂一定会供应。在向神祷告后，邀请潜在的支持者一
起来寻求神在投资支持上的带领。如果这个人不给予支持，那也不用觉
得是被拒绝了，因为整个筹款过程不是关乎你自己在要钱，而是关乎神
至高无上的旨意和祂对所有资财的支配，来支持祂自己的事工计划。神
是完全有能力在你有需要的时候供应你所需的一切的。

向神的询问

询问何处投资

邀请投资

求问供应

上帝

宣教事工工人 潜在支持者



你或许在祷告如何才能寻找到筹足事工经费的最好方法。那你是应该
成为一个“织帐棚的人”边服事边工作呢？还是自己找人去筹款呢？这
两种方法都是符合圣经的，但是如果你要去筹款的话，估计你会有一
些怀疑、惧怕和疑问。就算在维持个人的支持团队上会有压力和负担，
我也不会选择其他的方式生活！多年以来，我和我们的支持者所结的
盟约是宝贵无价的。那些在我困境时神建造我信心的故事都可以写成

一本书了。而且，最重要的是当我报告事工经费完全筹到的时候，会有一
种使命感和权柄感。接下来是开始组建你的支持团队的五个必要关键。
带着一点祷告和教导，你将会准备好来回应你的呼召，不论过程看起来
如何

关键1: 理解合乎圣经基础教导的筹款

学习圣经，确切地知道神想法，就是祂如何看待向别人寻求个人和事工
奉献支持的。有的基督徒工人选择只向神祷告，然后相信神会赐给他们
需要的经费。但个人去邀请其他的人来投资，也符合圣经，而且需要更
多的信心。无论哪种方式，我们一定要明白神才是我们经费的来源，不
是投资人，不是我们的计划，不是我们辛苦做的工。在《向神的询问》那
本书里，我罗列出了许多关于寻求支持的经文，但在这里，我从圣经新
旧约中只选择了五个教导关于神有果效的工人如何被其他人支持供应
的例子：

·· 利未人的例子（民数记18：24） 
犹太人把他们的十一奉献给祭司作为支持。
·· 耶稣的例子（路加福音8：2-3） 

许多人支持耶稣和他的门徒。
·· 耶稣的教导（马太福音10：9-10） 

天国的工人是配得支持的。
·· 保罗的例子（使徒行传18：4-5） 

他停止织帐棚，靠支持全时间讲道。



·· 保罗的教导（哥林多前书9：1-18） 
他有权利让教会支持供应他。

当你对神供应基督徒工人这个概念完全理解的时候，就会更容易能信
靠祂的支持供应。记住，我们只是祂资源的管家。当你开始去寻求支持
的时候，只要求每一个潜在的支持者去寻求神话语的带领，不要去管
他们是否会投资支持你的事工。

一旦你在这个寻求依靠他人的支持奉献做工生活的问题上有一个符合
圣经的正确观点后，你还要再评估一件事——你自己的奉献！在你去
向别人要求奉献之前，你必须承诺愿意在一定时间内将自己牺牲地给
与在神国事工上。让我们用行动来操练我们所讲的。

关键2: 死你思想里的那些巨人

还记得在以色列民进入神赐给他们的应许之地以前，十二个希伯来探
子先去到迦南地窥探吗？只有约书亚和迦勒回来汇报说可以去侵占那
地，其他十个探子都因着他们在迦南地看到的巨人而惊恐不已，他们
坦言：“我们看自己好像是蚱蜢，他们看我们也是这样。”（民数记13:33
）他们没有信靠神，带着勇气去行动，反而却被恐惧麻痹了。巨人怎么看
待他们，影响了他们怎么看待自己。

在筹款上也是一样的，我们对我们的神、我们的异象和我们自己信心的
认识程度，可以造就我们，也可以破碎我们。我们每个人心里都有一个
巨人，它使我们

·· 你或你的家人可能认为筹款真的就是乞讨。
·· 你或许不相信自己是值得投资的。
·· 你或许看筹款就像是一个必须忍受的罪恶一样。
·· 你或许会觉得，当别人说不的时候，他们是在拒绝你或你的事工。



当你在用神的话语充满你的心思意念时，你一定要把这些巨人一个一
个杀死。就像神是如何为以色列民预备应许之地一样，你也需要相信神
也为你的可能支持者们预备了他们的心，相信神对你的说的话和你的
呼召，凭着信心大胆的去邀请他们为着你和你的异象来支持投资，相
信神会带领你去到那些祂已经呼召要在经济上支持你的人面前。

关键3: 祷告，好好计划

在决定回应神的呼召后，有几个步骤可以帮助你开始这个事工计划。

祷告
作家S.D.戈登说的很好：“祷告是事工里面最实际的工作，服事只是把
祷告的结果放在了一起。”在整个筹款过程开始之前、过程当中和结束
之后，我们都要把自己和我们的支持者浸在祷告里面。当我们在为着每
个支持者祷告的时候，祂也会为我们建立起一份爱。

建立你的预算
包括了你在事工上所需要的一切——你的个人需要、奉献、存款、事工
经费。寻求一个平衡的生活方式，既可以最大程度上有果效的帮助你
所教导的小组，也可以让那些给予你经济的支持者们无可指责。如果
你有学校贷款，就把每个月必须要还的欠债数额包括进去，支持者们看
到你保持承诺还钱的行为会很欣赏你的。在你汇报任务之前，计划并坚
持至少要筹到100%的经费。要有一个“当我募款”的态度，而不是“如
果我募款”的态度。

名字风暴
现在你已经把整个过程交托给了神，你可以开始你的计划了。把你生命
中所认识的每个人的名字写下来，祷告神把那些人放在你脑海里。不要
轻看圣灵，说，“哦，那个人才不会给呢”。那些会给的和不会给的结果
会让你很意外的！还有，想想那些对学生事工或服事很有心的人，或者



团队，或者你所设定的目标区域，将教会、主日学课程班、基金会和你
所熟悉的公司都列出表来。你的支持者们，就来自过去的这些年你所认
识的人里面。

绘制一个计划
把所有人按照他们居住的城市分开列表，然后评估你的列表，根据你
对你的可能支持者能支持你的可能性，将他们按照你内心的预期分出
等级，比如“火热”、“一般”或者“冷淡”等。要记得不要提前下结论他们
谁会给，但是可以把你会优先分享的人列出来。接下来，向神祷告并寻
问祂要让你对每个支持者要多少（或范围）的支持奉献。不要用一个标
准衡量所有人，而是根据你觉得他们能并愿意给多少，根据你和他们的
关系程度。不管怎样，要知道大部分支持者倾向于要求太多，而不是太
少。所以，你可以给你的支持者建议一个支持范围，让他们自己做选择，
也可以让他们看到你提出的要求是灵活的。记住，在天堂没有现金流的
问题。美国人每年可以给出数十亿美元支持慈善事业。我相信神在每个
人的心里都灌输了一个去给予的渴望，而你就刚好帮助了他们在永恒
的事工上投资给予，是在帮助他们储存他们在天上的财富。

计划一个蓝图
整理出你所要去的城市和时间，写在你的日程计划里。提前写一封信
或者邮件简单解释一下你的异象，这样很快你就可以电话联系他们了。
在出行之前给每一个人打电话落实预约情况是很重要的。在通话的时
候，不要让他们用是或不是来决定给不给，你的目的是要亲自约见他们。
在一天之中有六次很棒的机会可以约到他们：1）早餐时间，在他们的办
公区域附近；2）早上；3）下午，教授们或者在家的妈妈们可以抽出时间
和你见面；4）午餐；5）晚餐；6）晚餐后，对于那些有小孩的父母或者习
惯晚睡的人。



关键4: 面对面地询问

这是关键的一步。雅各书4:2说：“我们得不到是因为我们不求。”“求”这
个字在福音书里一共使用了113次，神要教导我们如何求问祂，也求问
别人。我看过一些关于人们为什么会给予的调查，其中第一个原因就
是因为有人求问了他们。这不是属世或者属肉体的要求，这是好的且符
合圣经并塑造信心的求问。让我们不要再躲在惧怕后面了，让我们走向
惧怕，使它们变得毫无能力！最糟糕的情况也不过就是他们都说了“不”，
而如果他们真那样做了，那就是他们和神之间的问题了。

如果你想走捷径，那就选择简单快捷的方式，给他们写一封关于资金
支持请求的信或者电子邮件，或者举办一场演讲会，你或许就会得到
10%的回应率。如果你在发完信或邮件后再打一个电话跟进询问是否
支持，那么你可能得到25%的支持者。但是，如果你愿意坐下来面对面
地和他们分享神对你事工的奇妙呼召，一般来说会有超过50%的可能
支持者愿意成为你的事工搭档！这样的方式是要花时间和金钱，并需要
勇气的，但却很好的告诉了支持者们——他们和你的异象对于你而言
是非常重要的，为此你愿意努力去尝试一种超越常规的筹款方法。

别上当。你如何确保他们的承诺，这将决定他们奉献的金额，稳定性和
长期性。我的调查发现那些事工机构训练他们的工人亲自去请求赞助
支持筹到的资金是那些只分享他们的需要而不提出请求的一倍。我们
得不到是因为我们不求。听起来熟悉吗？



关键5: 培养关系

不要把这个旅程当作筹钱，而要当做筹集朋友。不为筹钱，而为筹集支
持者！你也可以在他们生命中拥有很棒的事工。而当你信靠神回应祂
的呼召去求问的时候，你或许是他们与耶稣基督或者大使命的唯一连
接人。

·· 将你服事的十分之一时间给你的支持团队：为他们祷告，写信给
他们，和他们分享神的话语。
·· 在他们给予的时候感谢他们。当有一个新的支持者或有一个支

持奉献进来的时候，要及时的给他们写一个感谢卡或者打一个
电话。
·· 定期将写好的事工简报用邮件发给他们，当然，一年内至少有几

次，将事工简报打印好邮寄发给他们。给他们分享一下他们所投
入的资金使用去向，同时也提出一些具体的祷告事项让他们代
祷。时不时的给他们寄一些明信片，打几个电话，以及拜访他们
也是很棒。当然你也可以分享一些你自己的个人生活或家人情
况，但75%的重点应该在事工的努力上，把异象投射出来，也把
神做工的果效展示给他们看，因为这就是他们投资所得的结果。
要注意：人们离开支持团队最主要的原因就是在事工上和宣教
同工们缺乏很好的沟通。



赢得，持守和提升。当你得到一个支持者的时候，他们就加入了你的团
队。透过关心、培养来留住他们。定期地请求他们带着虔诚祷告的心考
虑提高（增加）他们每月或每年给你的奉献金额。几年前，校园团契举办
过一个活动，他们要求人们奉献一百万美金来支持他们的事工，当时差
不多有250个人同意了。研究表明，这些支持者给出的第一份奉献平均
下来只有10美元！他们对这个事工作出的奉献就是因为有人多年来愿
意花时间赢取、持守和提升他们。

人们会愿意一辈子和你保持联系，如果你时常感谢他们，并保持与他们
沟通交流。将他们视为你事工上的重要合作伙伴，这样你不仅赢得了终
身的支持者，也得到了一辈子的朋友。有一天当你转过身来会意识到你
是有多么的蒙福，而你，也不会选择过其他方式的生活。相信神，今天
就开始这个令人激动不已的冒险吧。你永远不会后悔的！



的原则，如果你想更多的学习《向神的询问》

一种新的个人筹款方法
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